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Commission e-Business

Groupe de travail BtoB

1ère rencontre 2009

5 Mars 2009
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B2B

Stéphane Clarion

e-commerce, 

logistique & 

distribution

Olivier Moreau

tpe / pme et 
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électronique

Laurent Le Moal

Georges Fischer
Directeur nouvelles 
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CCIP

Olivier Moreau
Directeur Général
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Groupe de travail B2B

Rappel des actions « B2B » 2007-2008

 L’e-mailing en B2B 
 Intervenants : Experian, Baker & McKenzie, Come & Stay

 Le marketing viral en B2B

 Intervenants : Manutan, Yahoo, 1000 Mercis

 Les nouvelles places de marché B2B

 Intervenants : eBay, HiTechPros, CCIP Présentations

bientôt

disponibles

sur le site 

de l’ACSEL
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Groupe de travail B2B

Ordre du jour du 5 mars 2009

 9h30 – 10h30 : LCEN, loi Chatel et LME : quelles 

conséquences sur le e-commerce BtoB ?
 Intervenants : Baker & McKenzie

 10h30 - 11h30: plan d’action B2B 2009 - 2010
 Présentation et discussion avec les participants


